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Premier acteur du textile
marocain, avec une malftrise et une
expertise diversifiées dans plus de
25 meétiers, grace a ses outils et
technologies de pointe allant du
tissage au produit fini en passant
par la teinture, limpression et la
confection.

100 ans d’expérience dans les
chales et les écharpes.

180 pointsde vente dansdifférents
pays du monde.

180.000 m? d'activitésindustrielles.
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NOTRE HISTOIRE

Depuis 1918, date de sa fondation, SOFTGROUP est devenu,
génération aprées génération, l'une des plus importantes
holdings familiales marocaines dans les domaines du
textile, de I'immobilier et de la distribution. La croissance
considérable qu'a connue le groupe est le résultat d'un
projet d'entreprise et de valeurs basées sur la qualité, le
savoir-faire et l'innovation, qui se retrouvent au coeur de
chacune de ses réalisations. Groupe citoyen, notamment
a travers la Fondation Amine Kabbaj, reconnue d'utilité
publique, SOFTGROUP contribue, par un engagement
constant, a la réalisation de nombreux centres de santé,
participant ainsi activement au renforcement du tissu
social et économigque marocain.




POURQUOI NOUS

DIVERSIFICATION

Nous proposons a nos clients une large gamme de produits. Une
véritable maitrise du métier et des outils adéquats lui permettent
de répondre aux attentes les plus diverses.

CONCEPTION

Designers et créatifs s'affairent a trouver les derniéres tendances en
termes de tissus, de qualité, de matieres... Proposant des collections
sans cesse renouvelées et dans l'air du temps.

CERTIFICATION

Le groupe a été nommeé deux fois aux Morocco Awards en 2010 et
2011 et a remporté le Trophée de la marque et de la distribution
en 2012 et a obtenu de nombreuses certifications attestant de sa
qualité irréprochable.

CAPACITE JOURNALIERE :

- Impression digitale : 35.000 m/jour
- Impression rotative : 45.000 m/jour
- 200.000 piéces/jour




RETAILER CHALES & FOULARDS N°1

Avec une présence de plus de 22 ans de la
marque Diamantine, une communauté
digitale de +200.000 fans, le groupe a su
occuper une place importante dans le secteur
du textile et dans le cceur des Marocains.

En constante évolution, ce dernier donne
naissance a Aalam chale & foulard avec
20 points de vente au Maroc et un point de
vente en plein essor a DUBAI le tout en moins
d’un an. L'objectif est de constamment rester
ouvert aux nouvelles opportunités de créations
mMagasins tout en renforcant le réseau actuel
avec des partenairesdynamiques et ambitieux.

Crace a la puissance de notre réseau et a notre
expérience de franchiseur, nous prévoyons
d'élargir le réseau et atteindre 150 points de
vente d'ici 2027.




SUCCESS STORY

Depuis l'ouverture de
Nnos premiers points de
vente, AALAM CHALE WA
FOULARD est devenue
célebre pour ses chales
et ses écharpes de qualité
a des prix abordables.
Cette croissance reflete
I'intérét croissant pour nos
produits et la demande
soutenue de produits

100 % marocains.
Intégre au concept
innovant de shop-in- \ . P——
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shop, il représente un R ox , -?'V*m“. B~ 37 7

univers immersif  ou
le client découvre des
collections sous le signe
de l'originalité.

5




PISTES DE COLLABORATION

Nous proposons plusieurs modeles de collaboration, concus pour ré-
pondre aux profils variés d'entrepreneurs et de partenaires,chaque for-
mule s'accompagne de conditions souples et d'un accompagnement
personnalisé, afin de garantir un partenariat efficace et durable.
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Corner en grands magasins Boutique urbaine - Coeur de ville




ACCOMPAGNEMENT ASSURE

Nous accompagnons nos Partenaires dans I'épanouissement de leur
projet professionneletleurréussite commerciale.Graceauneexpérience
retail de quatre générations, nous leur offrons un accompagnement
personnalisé pour conquérir et fidéliser leur clientele, gérer le magasin
et accroitre leur chiffre d'affaires :

« Formation continue
+« Accompagnement logistique
« Accompagnement marketing

« Animation de points de vente A\
« Fidélisation
« Approvisionnement Il ~
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La solution de
merchandising
consiste a creer
des sections pour
présenter les foulards
a laide de barres
metalliquesenplacant
des univers en libre-
service pour faciliter
I'acces des clients aux
articles. Il s'agit d'une
excellente solution
qui allie esthétique et
fonctionnalité.  Pour
mettre en valeur les
couleurs et les motifs
de chaque type de
chale ou d'écharpe.
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PRESENCE DIGITALE

Quoi de
neuf ?
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De nombreux Partenaires nous
font déja confiance
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